







LA PROSPECTION
CE N'EST VRAIMENT

PAS MON TRUC !

UN BON
COMMERCIAL DOIT

POUVOIR VENDRE
N'IMPORTE QUOI À

N'IMPORTE QUI !

JE NE COMPRENDSPAS POURQUOI ILA REFUSÉ CETTEOFFRE ?!

JE SUIS
SURBOOKÉ

IMPOSSIBLE DE
GÉRER CETTE

URGENCE !

SI J 'AI + DE 

CLIENTS / DOSSIERS

JE NE POURRAIS PAS

TOUS LES SUIVRE




GÉNIAL,

J 'AI LE TEMPS,

JE LE FERAI

PLUS TARD

#ON EST LAARGE !










Des êtres humains investis qui souhaitent
développer leurs performances commerciales et /

ou leur productivité et qui en ont assez des
formations prise de têtes qui ne servent à rien !

NOUS RECHERCHONS …

Ces 10 derniers jours vous avez pensé, ou
entendu dire une ou plusieurs de ces phrases ? 

VOUS AVEZ ATTERRI AU BON ENDROIT

Dirigeants, entrepreneurs, responsables d'équipes
ou collaborateurs : 

Octopus Connections
formations & développement










LES GRANDS + DE NOTRE FORMATION



Replacer l'Humain et son fonctionnement au cœur du
dialogue, de l'entreprise, et de son développement.



Maîtriser les outils essentiels de techniques de vente
et de productivité afin de favoriser le développement

de son chiffre d'affaires et de ses performances
tout en gagnant du temps.



Un format prônant la ludopédagogie pour ne pas passer
des heures assis face à un powerpoint sans rien retenir : 



"C'est en passant à l'action que l'on comprend, 

et que l'on se souvient ! "

VOTRE FORMATRICE
ANNE LAURE


